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 Aspectos Clave de Negociación





  

*

 Límite (>25% de necesidades).

  

*

 Comisión (% y mínimo).

  

*

 Comisión por devolución (% y mínimo).

  

*

 Comisión de Estudio (0).

  

*

 Comisión de Apertura.

  

*

 Correo (C58 y domiciliados).

             

Aspectos Clave de Negociación



  *

  Límite (>25% de necesidades).

  

*

  Plazo de la Operación (+2 años).

  

*

  Comisión de Apertura.

  

*

  Comisión de Estudio (0).

  

*

  Diferencial de Intereses (Euribor    + x).

 

 *

  Comisión de Excedido.

 

 *

  Intereses de Excedido.

  

*

  Frecuencia de Liquidación de Intereses.

 

 *

  Comisión de Indisponibilidad. 

Póliza de Crédito

Operaciones de Financiación en el Ambito Doméstico

El Negocio Bancario - Directo

90



[image: image3.wmf]Descuento Comercial

 Ejemplo:

Operaciones de Financiación en el Ambito Doméstico
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Mínimo = 0,5

Correo = 0,2

E = 100 - 0,5 - 0,2 - 1,097 = 98,203

Coste Efectivo = [              ]        -1 = 8,74 %

   100

98,203

365/7



[image: image4.wmf]Descuento Comercial







       

Suprimir correo en C58 y domiciliados.

       No negociar nominales pequeños si existen comisiones mínimas altas.

       No negociar plazos pequeños si existen comisiones mínimas altas.

       Centrar el proceso de la negociación en las comisiones y gastos.

       Comisión de estudio = 0.       

Operaciones de Financiación en el Ambito Doméstico

 Recomendaciones:
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Operaciones de Financiación en el Ambito Doméstico

Recomendaciones

Centrar el proceso de negociación en las comisiones y en el plazo de la

operación (2 o más años).



Negociar límites suficientes (no excederse).



Comisiones de estudio = 0.



Negociar una retribución Euribor    - x para saldos a n/f.



Si conviven cuentas corrientes, descuentos comerciales y pólizas de

crédito, descontar y abonar en la póliza de crédito (plantearse suprimir c/c).
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Préstamo de 100 € (6%).



         Pignoración IPF de 20 € (2%).



 

         Sobregarantía para la entidad financiera.



         Mayor coste de la operación de préstamo (20 x 0,04 = 0,8) (> coste según

         pasa el tiempo.

Ejemplo:

Pignoración de IPF

El Negocio Bancario - Indirecto

Datos:

Efectos:
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El Negocio Bancario - Indirecto

Concepto

Diferencial de

Valoración

Beneficio

Cálculo

NOTA: Ejemplo para 1.000 € al mes. Interbancario = 4%. 1 día natural = 1,4 días hábiles.

Transferencia

Bancaria.



Ingreso de

Cheques.



Efectos en Gestión

de Cobro.



Nóminas.

2 días hábiles.





2 días hábiles.





1 día hábil.





2 días hábiles.

1 día hábil.





1 día hábil.





1 día hábil.





2 días hábiles.

1.000 x 0,04/360 x 1,4 = 0,15





1.000 x 0,04/360 x 1,4 = 0,15





1.000 x 0,04/360 x 1,4 = 0,15





1.000 x 0,04 / 360 x 2 x 1,4 = 0,30


NEGOCIACION EFICAZ CON ENTIDADES FINANCIERAS
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